e 1. Phase - Eine Idee wichst
L KommenSie mit einerideefiir eine eigene Unternehmung auf mich zu! ich helfe lhnen dabei, Ihre Gedanken zu konkretisieren, zeige

Ihnen Miglichkeiten und etwaige Risiken auf, die eszu vermeiden gilt. Gemeinsam entwickeln wir einen Fahrplan, welche Meilenstei
esaufdem Wegzum eigenen Unternehmen zu meistern gilt.
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2. Phase - ﬁtglter?hn-gmm
Inder Pl wir i im Rah inesGeschafisph {Busi Ian) Ihre Geschafisidee. Genau
hmterfraglwerdenhlerhmder i und das Potenzial Inrer Unterneh Ihre unt hmerischen Fahigkeiten und
Fortbild lle und | ifische Aspekt rden beleuchtet ebensowie die E Di Iei: bzw.
Produkte, fiirdie Berd eine Preiskalkulation erfolgt. Marktlage und Kundenwerden betrachtet, Marketingstrate gien erarbeitet und
Analysen durchgefiihrt zu Zukunft ichten sowie er Umsitzen, Geschiftsausgabenetc.
Wir ermitteln des Weiteren den Fi bedarf fiirdie und planen die FinanzierunglhresVorhabens. Hierzu gehirt die
Vorbereitungauf wichtige k dche sowie die Erstellung von Unterl die lhre Bank fiir die Entscheidung iiber die

\ Finanzierungsanfrage bengtigt. y
3. Phase - Der Schritt in die Selbststindigkeit
Sind alle biirokratischen Hiirden genommen, die Tragfshigkeit des Untemehmens sichergeste it und alle Fragen rund um die Griindung
zur Zufriedenheit geklart, wird aus der Geschiftsidee ein Untemehmen. Als Unternehmer iik f Sie Verpflich und sehen

-— sich mit ganz neuen Aufgaben konfrontiert. Geme stelleich lhnen th ische Infi i und Praxistipps rund um Buchfiihrung,

Personalmanagement, Altersvorsorge und weitere unterne hmerische Wirkungsfelderzusammen und stehe Ihnen mit Rat und Tat bei
FragenzurSeite.

. v

4. Phase - Ihr Untemehmen auf dem Priifstand
Durch hende betriebswirtschaftliche A hmterfmgen wir Starken, Schwachenund ungenutzie Potenziale seit der

Griindung undiiberpriifen den Erfolg threr ; fi werden erarbeitet und Zukunftstrends
erartert.




